
経営支援基幹システム 楽一
導入事例

株式会社 フカガワ 様

お客様ＤＡＴＡ

■住所：東京都品川区南大井

■業種：印刷業

■システム導入時期：2014年3月

■従業員：30名

データ分析で
厳しい業界を生き抜く！

株式会社フカガワは、長年つちかった印刷・製版技術により、時間とコストを削減するフイル
ムレスのCTP+オフセット印刷を主事業として、小ロットに対応したオンデマンド印刷から、
様々なPOPや特殊印刷まで、お客様のニーズに最適な印刷物を提供しています。
印刷物をベーシックメディアで、コミュニケーションツールとして高い表現力と訴求力がある。

「すべてのソリューションは、コミニケーション」企画・デザインから印刷までを一貫してクリエイ
ト。フカガワはヒューマンなコミュニケーションを提案します。（ﾌｶｶﾞﾜ様HPより一部引用）

事務処理が経営戦略に

始まりは、作業指示書の入力から。

全ての情報（制作への指示・下版、印刷、加
工、発送の日程管理・通し数・印刷方法）が各
工程に伝わるように記載。

印刷に関わる工程は作業指示書が管理。事
務処理に関わることはカシオの楽一が管理。
買掛の帳簿作成や売上請求の作業に本当に
役立っているという深川専務。

印刷業界はかなり厳しい状況が続いているな
か、日々入力している売上仕入のデータを分
析し、営業活動や経費の見直しなど経営戦略
に役立つ利用を行っています。

毎月のデータを取りまとめ、会議資料として
活用。楽一は伝票発行やデータ管理だけでは
なく、“付箋機能”で事務員さんをサポートして
います。
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会議資料は楽一データを活用

毎週行われる営業会議の資料は楽一の
データを活用し、担当者別に進捗を確認し
ています。

「営業は数字が全て」と深川専務。数字
が落ちてる担当者は必ず原因があります。

数字が落ちている担当者に、「何か原因
がある。」「どんな活動をしているのか？」
様々な視点から、アドバイスをしています。

楽一の資料をもとに、どう数字を上げるか
経営者と営業メンバー全員で議論。

導入当初、楽一は売上伝票の入力印刷
と請求書を発行することしか出来なかった。

でも、これからは入力したデータを活用
し経営に役立てられるツールがあるので
大いに活用していきます。

営業会議で情報の共有化を図り、厳しい
時代だからこそ効率良く動き、社員全員で
乗り越えていきたい。

〒102-0073

東京都千代田区九段北4-1-7 九段センタービル4F
Tel.03-6316-4730 http://www.casio-info-sys.jp/

事務員の西山さんは、仕入も請求も管理して
いる事務のエキスパート。

納品する商品の配送には気を使うことが多
く、送り状の印刷はとても便利で安心。増版
時の発送も過去の送り状を検索（電子保存
機能）できるので、発送先を間違うことがなく、
とても助かってます。“付箋機能”で得意先の
個別情報、重要な連絡や配送先の変更など
間違いを極力軽減させるためにフル活用。

楽一の良さをたずねると「とにかく使い易い、
でもそれは当たり前だから・・・」との返答。

さらに「楽一でできる便利な機能があるなら
もっともっと教えてほしいです。」

楽一はなくてはならないビジネスパートナー
です。

ココがポイント！


