
経営支援基幹システム 楽一
導入事例

有限会社 五十嵐ブロイラー 様

お客様ＤＡＴＡ

■従業員： 13名(ﾊﾟｰﾄ含)

卸先は主にスーパーや病院、小売店、飲食店など。社長との世代交代の時期を前に、経営は
赤字続きで上手くいかない。 このままでは、いけないと専務(息子さん）が一念発起してビジネ
ス環境の刷新を行う。事務機も楽一を導入“儲かる会社”を目指し大改革を始めた。今までは
“いわゆるどんぶり勘定”だったが日々の利益、売上を把握する事で安定した経営の第一歩へ。

人物（お客様）
写真

大改革の筆頭に、会計事務所をTKC事務所に
変え経営改善を依頼。
TKC事務所が経営改善計画策定の為に現在

の日々売上集計表などを監査すると、全く中
身が見えない？請求書も合計金額を出すだけ
のシステム？を活用していた。

まずは「自計化」事務処理の効率化に向け、
簡単操作の楽一により伝票発行するだけで自
動集計される売上帳・請求書発行を改善。
日々の売上状況は色付きのグラフで分かりや
すく表示させる楽らく経営リサーチに大満足。

今までの“事務のあり方”について問題を発掘
するとともに、売上の中身を知る事が出来るよ
うになったと今後の黒字化に向けて期待を膨
らませる。

今まで手書きしていた配達員5名が、楽一で
納品書発行ができるようになる。入力中に
原価を表示させ、即時に原価割れの発見や
粗利率の把握にも一役かっています。

■住所：高知県高知市

■業種：精肉卸

■システム導入時期：2015年10月
（得意先はスーパー、小売店、飲食店、病院他）

どうすれば黒字になるのか？

専務取締役 中島修治 氏

(有)五十嵐ブロイラー様は、安全で美味しい高品質な食肉をお届けでき

るよう、日々尽力して怠らない。何よりも鮮度が自慢の鶏は地鶏のよう
な旨みと食感が自慢。数々の加工を施した串や唐揚げは、お客様の要
望をお聞きしながら日々試行錯誤を重ね、皆様に愛される拘り商品で
豊かな食生活に貢献することを目標にしています。

「楽らく経営リサーチ」がシステム選定のカギとなる
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従業員全員が喜んでいます

「楽らく経営リサーチ」を利益改善の第一歩へ！
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・年配の配達員も全員が入力できるようになった
(一元管理の実現)
・残業が少なくなった
・請求漏れがなくなった
・正確な売掛管理で、入金が合致すようになった
・担当者の原価意識向上した
・日々利益の把握が簡単に出来るようになった
・見積書の作成と検索がとても便利になった
・事務処理が億劫でなくなった

会計事務所との売上倍増に向けた経営
改善計画を立案にあたり、資料がなく非
常に苦労した。、「楽々経営リサーチ」に
より、説得力のある計画が立てられ、経
営改善計画も実現可能で具体的な内容
が策定できた。引き続き、利益改善に向
け進めている

〒102-0073

東京都千代田区九段北4-1-7 九段センタービル4F
Tel.03-6316-4730 http://www.casio-info-sys.jp/

ココがポイント！

最近は、同業者や取引先との会合が多く、
外出先からも日々の利益を確認したい。
「なんとかしたいのが悩み！」

知りたい情報を外出先からもアクセスでき
る「社長の部屋」も検討してみたい


